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Dyrektor Sprzedazy Bezposredniej
Nr ref.: 1338
Localisation: PROJEKT ZAKONCZONY
Client: miedzynarodowa firma z branzy IT
Date de publication: 2014-01-10
Wyzwania:
e budowanie strategii i planéw sprzedazowych oraz ich realizacja,
idgntyfikowanie wyzwan biznesowych na rynku, proponowanie adekwatnych rozwigzan i
gtzjlj:r)?/\?z;nie relacji z Klientem, negocjowanie kluczowych kontraktéw,
przygotowanie i zarzgdzanie budzetem,

zarzadzanie zespotem sprzedazy o ztozonej strukturze organizacyjnej,
dbatos¢ oraz aktywne budowanie pozytywnego wizerunku firmy.

Profil Poszukiwanego Kandydata:

znajomos<¢ rynku ustug IT (w segmencie Srednich przedsiebiorstw),

umiejetnos¢ budowania i realizacji strategii sprzedazy,

doswiadczenie w budowaniu relacji z Klientami b2b,

leadership - zarzadzanie duzym zespotem sprzedazy, umiejetnos¢ zarzadzania w zmianie,

dojrzatos¢ w relacjach,

sukcesy w sprzedazy potwierdzone na rynku,

e umiejetnosci negocjacyjne,

* Umiejetnos¢ identyfikacji wyzwan strategicznych, operacyjnych i funkcjonalnych dla dziatu
sprzedazy,

* min. 4 lata doswiadczenia w pracy w obszarze sprzedazy w senioralnej funkcji menedzerskiej,

» wyksztatcenie wyzsze ekonomiczne,

* bardzo dobra znajomos¢ jezyka angielskiego.

Atuty oferty:

e wysoki poziom samodzielnosci w dziataniu,
e mozliwos$¢ rozwoju doswiadczenia w roli lidera i ksztattowania pracy dziatu sprzedazy,
¢ podjecie wyzwania biznesowego.

Osoby zainteresowane bardzo prosimy o przesytanie CV w jezyku polskim i angielskim na
adres:

cv@h2b.com.pl

Jezeli okaze sie, ze nie jest to wyzwanie, ktére Panstwa interesuje, prosimy o przekazanie
zaproszenia do projektu osobom, ktére mogtyby by¢ zainteresowane.

Prosimy o dopisanie nastepujacej klauzuli: "Wyrazam zgode na przetwarzanie moich danych
osobowych zawartych w ofercie pracy dla potrzeb procesu rekrutacji zgodnie z ustawg z dnia
27.08.1997r. Dz. U. z 2002 r., Nr 101, poz. 923 ze zm."
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